
دليل مجاني

دليل النمو المُسرَّع
ال خريطة طريقك للتسويق الفعّ

بقلم علي العلي

خبير تسويق رقمي وتنمية أعمال

alialali963.com



هذا الدليل مرجع سريع وعملي لكل صاحب عمل يبحث عن نمو حقيقي مبني على

نظام — لا على الحظ ولا العشوائية. مختصر، مباشر، وقابل للتطبيق من اليوم.

ركائز النمو الثلاث — قبل أي إعلان١

م ما عندك — قبل ما تصرف ليرة على الإعلانات، تأكّد إن هالأساسات الثلاثة جاهزة. الإعلان بيضخّ

فخلّي اللي عندك يستاهل التضخيم.

١. هندسة المنتج والتسعير

ره بناءً على القيمة الحقيقية اللي بيقدّمها للعميل — مش تقليداً للمنافس أعد دراسة منتجك وسعّ

ولا بالتخمين. السعر الصحيح لحاله بيقدر يغيّر ربحيتك كلها.

٢. وضوح العرض والرسالة

: شو بتقدّم، لمين، وليش أنت بالذات. عرض واضح + رسالة دقيقة = تحويل العميل لازم يفهم بثوانٍ

أعلى بنفس الميزانية.

٣. رحلة العميل والثقة

من أول تواصل لحدّ الشراء وما بعده، خلّي كل خطوة مدروسة وتبني ثقة. النمو المستدام أساسه

عملاء راضون بيرجعوا وبيوصّوا فيك.



إياك والإعلانات العمياء٢

م الخسارة. م النجاح، ولو غلط بيضخّ م. لو الأساس صح بيضخّ الإعلان مش زر سحري — هو مضخّ

مبادئ الإعلان الذكي:

ع٣ القياس قبل التوسّ

ن باستمرار. النمو قرار ن اللي ما بتقيسه. حدّد مؤشّراتك الأساسية، راقبها أسبوعياً، وحسّ ما بتقدر تحسّ

يومي صغير متكرّر — مش حملة وحدة وخلص.

مستعدّ تنقل شركتك للمرحلة الجاية؟
احجز استشارة مباشرة، أو اشترك بالنشرة لنصائح عملية دورية.
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علي العلي — خبير تسويق رقمي وتنمية أعمال

alialali.963@ :السوشال  ·  alialali963.com :الموقع

خدمة العملاء: +961 81 353 364

ابدأ بهدف واضح ورقم تقدر تقيسه — مش »زيادة مبيعات« مبهمة.

ة، مش »الكل«. استهدف الجمهور الصحيح بدقّ

ع على اللي بيشتغل فقط. اختبر بميزانية صغيرة، ووسّ

قِس النتيجة الفعلية )تكلفة العميل والعائد(، مش الإعجابات.


